
Détail de l'offre : Business Developer B2B H/F (CDI)

Recruteur LE MERCATO DE L'EMPLOI

Code postal 27000

Ville Pont-Audemer

Référence 156482703430954896

Titre de l'offre Business Developer B2B H/F (CDI)

Description de la mission Ta mission

Sous la responsabilité directe de l'un des fondateurs, tu auras pour mission de :

 -  Définir et exécuter un plan d'action commercial concret, en lien avec les objectifs globaux de

l'entreprise

 -  Prospecter activement de nouveaux comptes (PME, ETI, Grands comptes, tous secteurs

confondus)

 -  Mener l'intégralité du cycle de vente B2B : découverte, qualification, co-construction de

l'offre, closing

 -  Travailler en transversal avec les équipes Opérations et Marketing pour garantir une

cohérence globale des actions commerciales

 -  Participer à la création de nouveaux supports de vente, formats d'approche ou contenus à

forte valeur

 -  Contribuer à la stratégie de fidélisation et au développement des comptes clients existants

 -  Innover et prendre part au lancement de nouveaux projetsPour postuler cliquer ici.

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Rémunération 40-50 K /an

Profil Commercial / Vente

Localisation Paris

Description du profil Profil recherché

Nous recherchons un·e candidat·e avec un esprit entrepreneurial, optimiste avec le goût du

challenge et l'envie de s'impliquer dans un projet en construction.

Ce que tu as démontré :

 - Tu as déjà performé dans des environnements exigeants, avec des objectifs concrets

 - Tu es reconnu·e pour ta capacité à prospecter, convaincre et convertir

 - Tu maîtrises les codes du B2B, tu as une excellente communication orale et tu es à l'aise

avec des interlocuteurs de haut niveau (C-level, RH, formation, direction)

Ce qui t'anime :  - Le challenge, le fait de contribuer à un projet ambitieux

 - L'envie de créer, d'innover et d'explorer de nouvelles façons de faire les choses

 - Les sujets liés à la transmission, au développement humain, à la culture et à la pédagogie

Formation / Expérience:

 - Bac  5 / Master avec 3 à 5 années d'expérience en tant que business developer

Profil Commercial / Vente

Secteur Administration

https://www.ygt.fr/

